Socios clave:

Encadenamiento

» Logisticadetransporte

» Capacitaciones comunitarias

» Desarrollo del turismo
costero

»  Transportistas maritimos y
terrestres

* Equipo de mantenimientoy
limpieza,

* Proveedoresde limpieza

* Alimentacion

* Proveedoresde tecnologia
especializada

Esto genera una economia de

derrame en las comunidades e

incentivar:

*  Turismo local

»  Serviciosinmobiliarios

* Investigaciony desarrollo

»  Estructura 6ptima parael
entrenamiento de astronautas

* Investigaciones
especializadas de las distintas
areas.

Costos:

+ Dependiendo de la etapaen cual el proyecto se encuentre, este tendran diferentes costos. .
» Enla Etapa0 los costos seran: Pruebas de laboratorio, compra de materiales, construccion .

Actividades clave:

» Atraccion de IED

» Atraccion de prestacion de servicios
y factibilidad e innovacién

» Capacidad exploratoria y desarrollo
en un lugar homdlogo en el espacio.

*Las actividades realizadas variaran en
funcion de la etapa en cual se encuentre el
proyecto, las cuales son: etapa 0: formulacion
y consolidacion de disefio y tecnologia, etapa
1: invedigar, etapa 2: especializar, etapa 3:
aprovechar y etapa 4: vivir

Recursos clave:

Financiamiento a emplearse en:

» Comprade materiales y construccion
de modelos y prototipos

» Assesorias técnicas

» Validacion y pruebas en laboratorios
y en medio submarino

» Acceso a instalaciones y tecnologia
para construccién de modelos.

de prototipos y patentes. Unavez puestaen marcha
» Etapal los costos seran: Pago de impuestos, pago de salarios , seguridad

y mantenimiento, limpieza, capacitaciones, recurso humano, traslados de personal,

usuarios y estacion, carga y descarga de insumos

Propuesta de valor:

Unir el espacio y el océano

al crear soluciones que
incentiven la vida en ambos
ambientes

Comenzamos desarrollando la
Unica base marino
aeroespacial mévil donde

se fomenta la investigacion en
diversas areas y que siempre
haya espacio para la
innovacion.

Descubrimientos y utilidades
generadas contribuiran al
desarrollo y

aprovechamiento progresivo e
n respuestaal cambio
climatico, nuevas especies,
infinidad de posibilidades
acerca de la vida bajo en mar,
especializacion de exploracion
en el océano y capacidad de
desarrollarse en el espacio.

Ingresos:

Relacién con clientes [f]5e9mento de .
0 USUATLOS : clientes y usuarios:

Relacion tipo “partners”,

* Modalidad tipotiempo
compartido

» Clientes esporadicos, en fechas

no previamente reservadas.

« Comunicacion directa,
« Ferias de inversionistas de

CINDE,

* Redes sociales
* Pégina web

Business to busines
Nicho de mercado tanto
nacional como
internacional

Empresas

Universidades
Instituciones con un alto
nivel de

especializacion cientifica
que tengan sensibilidad
a temas sociales y
ambientales, con
conocimiento o
posibilidad de
capacitacion en manejo
de situaciones austeras.

Dependiendo de la etapaen cual el proyecto se encuentre, este tendra diferentes ingresos,
En la etapa0, los ingresos seran: fondos no reembolsables para poder generar prototipos de

alta confiabilidad que nos permitaposicionar nuestro servicio en el mercado.
* Enlaetapal, los ingresos provendran de: aportede socios, clientes extraordinarios,

servicios de alta calidad tecnoldgica.

alianzas estratégicas con empresarios nacionales y extranjeros, produccion de bienes y



